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LEA 2018

Département de Langues Étrangères Appliquées 
de l’Université Paris-Est Créteil

6 décembre
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La formation LEA à l'Upec

Le département des Langues Etrangères Appliquées de l'UPEC 
offre aux étudiants un programme qui les forme à la pratique 
de deux langues étrangères (Anglais/Allemand ; Anglais/
Espagnol), une langue optionnelle et de la gestion commerciale 
internationale (économie, droit, comptabilité et marketing).

Dans le cadre de leurs études, les étudiants de Licence et de 
Master doivent réaliser un stage en entreprise leur permettant 
de mettre en pratique les enseignements reçus et de se former 
directement auprès de professionnels. 

Les étudiants peuvent aussi profiter d’une pratique de 
parrainage  en année de Master 1. Par cette initiative, menée 
en relation avec les Conseillers du Commerce Extérieur (CCE) 
du Val-de-Marne, les étudiants se voient confier une mission 
opérationnelle dans une PME pour aider celle-ci dans ses 
projets d'exportation. 

Cette formation permet de postuler à des postes de cadres 
supérieurs dans les domaines suivants : ventes export, achats 
import, logistique internationale, administration des ventes 
à l'exportation, organisation de foires et de manifestations 
internationales, services bancaires internationaux.

La formation en alternance

Partenaire

Programme

13h Accueil des participants et des étudiants 

13h30 - 16h30  Parcours d’entreprises – Amphi 2
Etudiants de Licence 3, Master1 et 2

Entreprises  
Evelyne BOSSARD, Customer Service Manager – Front Line & 
Back Line, DHL Express International Le Bourget.
Robert LAUNAY , Executive Vice President Crystal Group
Charlotte VANDENBERGHE, Consultante en recrutement secteur 
ADV & Import, export., Page personnel      
Matthias WEBER, Directeur du développement des marchés 
agroalimentaires. AKANEA

Conseillers du commerce extérieur de la France :
Christian CAZENOVE, Société Générale Global Transaction 
Banking. 
Didier PROLA, Directeur Développement et Marketing Cluster 
Europe Activité Hôpital. Air Liquide Santé International (CCEF 
section Val de Marne).

16h20 - 17h  Pause-café pour intervenants

17h10 - 19h  Parcours des diplômés  Campus centre
Étudiants de Master 1 et 2

17h10 - 18h  Workshop 1
18h10 -19h  Workshop 2

Intervenants
Éric FOLA, Percussion Teambuilder & Drum-facilitator pour 
entreprises, diplômé en 1984. Salle i1-214

Dilshad BLANC IRANI, Responsable Satisfaction Clientèle, Air 
France, diplômé en 1993. Salle i1-242

Mélanie LAIDIE, Deputy Manager, C4L Luxembourg, diplômée 
en 1999. Salle i1-324

Louis TONGBONG-THOMSON, Senior Expert Diversité & 
Inclusion, Price Waterhouse Coopers GmbH WPG, diplômé en 
2005.  Salle i1-233

Lloyd JONES, Manager des Ventes Europe, Richel Serres, 
diplômé en 2007. Salle i1-106

Mehdi TALI, Directeur des Activités Internationales, Cdiscount, 
(LEA 2008). Salle i1-333

Didier BARAL, Expert des Processus d’Opérations, Société 
Générale, diplômé en 2008. Salle i1-118

Chloe IMARA, Chargée clientèle international anglais français, 
Lodgis, diplômée en 2017. Salle i1-207

Noemie NKODIA, Gérante NBM Business. Salle i1-309

Babacar SY, Chef de projet, SFR. Salle i1-105
  
19h10-20h30  Cocktail de clôture 

L’objectif du master LEA en alternance est également de 
former des experts en commerce international, administration 
des ventes, logistiques, communication et marketing. 

Durant les deux années du Master, les étudiants alternent 
cours et missions en entreprise, aussi bien en apprentissage 
qu’en contrat de professionnalisation. Chaque année, une 
cinquantaine d’étudiants font le choix de l’alternance et 
permettent de tisser des liens toujours plus étroits entre 
l’université et le monde de l’entreprise. 


